
Perihal : Surat Lamaran 

 

Kepada Yth. 

Bapak/Ibu HRD 

Ditempat 

 

Salam hormat, 

Saya yang bertanda tangan di bawah ini: 

 Nama   :Budi Ardi 

 Tempat & Tgl Lahir : Bandung, 14 September 1988 

 Alamat   : Dunguscariang rt007/rw005 andir Bandung 

 No Tlp   : 08562022618/ 082238367963 

 Email   : budi.ardi.1409@gmail.com 

 

Bermaksud melamar pekerjaan untuk posisi yang bapak/ibu butuhkan. Sebagai bahan pertimbangan 

saya lampirkan: 

1. Pas Foto Diri 

2. KTP 

3. Curriculum vitae 

4. Ijazah  

5. Transkip Nilai 

Demikian surat lamaran ini saya sampaikan, atas perhatiannya saya sampaikan terima kasih. 

 

Salam 

 

Budi Ardi 

  



Curriculum Vitae 

 

Personal Detail 

Nama   : Budi Ardi 

Jenis Kelamin  : Laki laki 

Tempat,Tgl Lahir : Bandung, 14 September 1988 

Agama   : Islam 

Status  Pernikahan : Belum Menikah 

Alamat Lengkap : Dunguscariang rt007/rw005 andir bandung 

No HP   :08562022618 / 082238367963 

Email   :budi.ardi.1409@gmail.com 

IPK   : 3.32 

Gelar Kesarjanaan : Sarjana Ekonomi (SE) 

 

Latar Belakang Pendidikan 

• Pendidikan Formal 

1. TK YWKA kota Bandung      1993 – 1994  

2. SD YWKA kota Bandung      1994 – 2000  

3. SMPN 47 kota Bandung      2000 – 2003 

4. SMA YWKA kota Bandung      2003 – 2006 

5. Program Sarjana (S-1) Manajemen Universitas Langlangbuana 2006 – 2010  

Pengalaman Kerja 

1. PT Intigarmindo Persada (Lois Jeans) 

a. Sales Area Jabar      Maret 2010 – Desember 2013 

1. Merencanakan titik Sales dan target. 

2. Membuat konsep promo di counter seperti diskon, cashback, gift. 

3. Bernegosiasi dengan departemen store. 

4. Mengkontrol koordinator dan spg serta memberikan training. 

5. Visit ke counter counter yang tersebar di Jawa barat. 

6. Melakukan evaluasi kinerja team. 

 

b. PIC Brand Lois & Liberal    Desember 2013 – Agustus 2014 

1. Merencanakan arah pemasaran Brand 

2. Membuat SWAT  

3. Mengarahkan bentuk merchandise 

4. Memberikan arahan supervisi kepada sales executive 

5. Bernegosiasi dengan departemen store 



2. PT Bina Citra Kharisma Lestari(Whatchout Casual) 

a. Sales area Kalimantan Bali & Lombok   Januari 2015 – Januari 2016 

1. Perencanaan penjualan dan target. 

2. Mengkontrol koordinator dan spg serta memberikan training. 

3. Melakukan kegiatan promosi. 

4. Visit ke counter counter yang ada 

5. Melakukan evaluasi kinerja team 

3. PT Indomobil (Nissan & Datsun Dealer) 

a. Key Account Officer Datsun Padjajaran  Maret 2016 - Juli 2017 

1. Melakukan proses promosi dan penjualan. 

2. Memberikan edukasi produk kelebihan kelebihan jenis kendaraan. 

3. Membantu konsumen dalam proses kredit dengan pihak leasing. 

4. Melakukan delivery kendaraan hingga ke tempat konsumen. 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

 

 

  



 



 


