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MOHAMAD FADLI IRAWAN

PENGALAMAN

PT. Homecredit Indonesia
Sales Agent

Bekerja sebagai sales agent mencari nasabah setiap hari dengan cara yang lebih praktis dan cerdas.

Pelayanan terbaik kepada nasabah adalah prioritas bagi saya.

Menjaga hubungan yang baik adalah bagian dari tugas saya.

PT. Fashion Station Jaya Ilufa
Java Bean Cafe and Resto

Bekerja sebagai asisten leader selama lebih dari satu tahun.

Menjaga dan meningkatkan kualitas kerja agar mendapatkan cita rasa yang lebih baik untuk disuguhkan
kepada konsumen.

Menjaga dan bertanggung jawab terhadap stock frozen food baik di dalam jam kerja maupun diluar jam
kerja.

CV Adiwarna Tunggal Jaya
Sales GT
• Bekerja sebagai sales dengan Target setiap bulan yang menantang.
• Menjual produk-produk yang ada mulai dari warung kecil sampai ke grosiran.
• Menjaga hubungan baik dengan pemilik warung atau toko.
• Memantau penjualan di area agar tetap baik.

PENDIDIKAN

SMA Kartika Siliwangi XIX-3 Bandung

SMP BPP Bandung

SDN Halimun 1 Bandung

KETERAMPILAN

Mengoperasikan Office

Penjualan

Marketing

Komunikasi yang baik

Mampu bekerja dengan team

Beradaptasi dengan baik

BAHASA

Indonesia

INFORMASI PRIBADI

Tanggal lahir : 29/11/1998

Status pernikahan : Menikah

Kebangsaan : Indonesia
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stopkontak98@gmail.com
0895345829084
Jl. Karees Sapuran No.70/121 Rt 004 Rw 003
Kelurahan Samoja Kecamatan Batununggal
Kota Bandung

https://www.linkedin.com/in/mohamad-fadli-
irawan-6ab608169
https://www.facebook.com/blosquad
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